
Una década
Forjando sostenibilidad empresarial 

a través de metodologías 

innovadoras y programas 

financieros especializados.



PROGRAMAS

❖ ENTIDADES FINANCIERAS Y SOLIDARIAS: 

“EXCELENCIA FINANCIERA EMPRESARIAL 

360°”.

❖ EMPRESAS PYMES Y GRANDES 

EMPRESAS: “RECUPERAPLUS 

EMPRESARIAL”.



PROGRAMA 

“EXCELENCIA FINANCIERA EMPRESARIAL 360°”

Ayudamos a las áreas comerciales de Entidades 

Financieras y Solidarias a:

➢ Reducir sus ciclos de colocación.

➢ Reducir la cartera vencida.

➢ Mejorar la productividad comercial.

➢ Mejorar Kpi´s de devoluciones y reprocesos.

➢ Alargar la relación con sus clientes.



¿Qué ayudamos a solucionar?

Prospección comercial sin perfil de 

riesgo adecuado.

Reprocesos por falta de documentación 

y devolución de solicitudes.

Clientes con percepción de demora en 

obtener liquidez.

Estancamiento en la colocación de 

créditos.

Altos costos de análisis y fidelización.



¿Cómo reducimos los tiempos de 

colocación?

Mejora Kpi´s 

Herramienta analítica 

Pre-Scoring

Al mejorar la calidad de prospección y renovación de solicitudes se 

contribuye a reducir los costos por análisis y aumentar la 

eficiencia del comité de crédito.

Reducción Cartera vencida

Entrenamiento con enfoque 

en la gestión de Riesgo.



Herramienta analítica 
Pre-Scoring

Automatiza los procesos de análisis 

de tus solicitudes de crédito a través 

de:

➢ Manejo de alertas tempranas.

➢ Banderas rojas.

➢ Tips para la gestión comercial.



Entrenamiento comercial 
con enfoque en gestión 
de riesgo.
En tiempo real o diferido.

➢ Análisis de mercado.

➢ Matemáticas financieras.

➢ Análisis financiero.

➢ Proyecciones.

➢ Habilidades blandas.

➢ Estudio de casos.



Las acciones proactivas garantizan la pertinencia de las 

solicitudes, aceleran el acceso al capital y estrechan la relación 

con los clientes.

¿Cómo alargamos la relación con los 

clientes actuales?

Training

• Plataforma educativa para 

Pymes.

• Acompañamiento y 

orientación financiera.

Herramientas

• Modelos financieros 

empresariales y 

adaptables a sus 

solicitudes de crédito.



Plataforma educativa 
para Pymes

➢ Análisis financiero.

➢ Presupuestos.

➢ Finanzas Personales.

➢ Costos.

➢ Cartera.

➢ Excel.



Herramientas y modelos 
financieros para el 
alistamiento de las 
solicitudes de crédito

➢ Análisis financiero.

➢ Presupuestos.

➢ Flujo de caja.

➢ Plan de Inversión.

➢ Punto de equilibrio.

➢ Informe de gestion.



Nuestro
Impacto

EMPRESAS COLABORADORES EMPRENDEDORES

Transformadas: Nuestra guía 

potenciadora de finanzas y 

acceso a recursos han hecho 

la diferencia.

Potenciando sus talentos, 

elevando competencias y 

contribuyendo al éxito de 

sus empresas.

Beneficiados con nuestra 

guía innovadora: 

Transformando sueños en 

realidad.
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Capacitación gerentes comerciales y 

clientes empresariales VIP.

Nivel de Activos: USD 1.885,4MM

Empleados Directos: 7,113

BANCO DE OCCIDENTE

(Casa Matriz Colombia) 

Grupo Aval

PROYECTOS DESTACADOS

BANCO POPULAR (Colombia) 

Grupo Aval
BANCOOMEVA 

Grupo Empresarial Coomeva 

(Colombia) 

COPROCENVA 

(Colombia) 

Capacitación virtual gerencia 

comercial nacional Pyme.

Nivel de Activos: USD 7.940MM (Consolidado)

Empleados Directos: 3.600

Programas a la medida para crédito, 

cartera y comercial.

Nivel de Activos: USD 118,19MM

Asociados: 58.279

Capacitación virtual gerencia 

comercial nacional Pyme.

Nivel de Activos: USD 1.211MM 

Empleados Directos: 1.387



PROGRAMA

“RECUPERAPLUS EMPRESARIAL”

Ayudamos a las áreas de cartera y cobranzas 

de medianas y grandes empresas a:

➢ Mejorar su flujo de caja. 

➢ Disminuir los días de cartera.

➢ Mejorar la productividad del área de 

cartera.



¿Qué ayudamos a solucionar?

Enfoque en operaciones que generan 

rentabilidad.

Falta de habilidades para la gestión 

de cartera.

Incumplimiento de las metas de 

productividad y calidad de la cartera.

Alto costo en la gestión de 

recuperación de cartera.



Herramienta 
CobraAnalitic Pro

Mejora la cuantía de tus recaudos a 

través de:

➢ Manejo de estadísticas.

➢ Banderas rojas.

➢ Tips para la gestión de cobro.



¿Cómo disminuimos los días de 

cartera?

Al impulsar el desarrollo de habilidades en los equipos 

y perfeccionar los procesos, mejoramos la eficiencia 

en la recuperación de cartera.

Entrenamiento con enfoque financiero y 

estratégico.



Entrenamiento con 
enfoque financiero y 
estratégico.
En tiempo real o diferido.

➢ Técnicas de cobranzas.

➢ Educación financiera.

➢ Presupuestos.

➢ Seguimiento y análisis.

➢ Estudio de casos.



¿Cómo mejoramos el flujo de 

caja de las empresas?

Al perfeccionar la estrategia de recaudo, nos 

concentramos en la recuperación de cartera rentable 

para impulsar un mayor flujo de caja.

Gestión de recaudo enfocado en operaciones 
rentables

Herramienta analítica Gestión de cartera



OTROS SERVICIOS

➢ Consultoría y Asesoría financiera 
para Pymes.

Rentabilidad 

➢ Formación equipos de trabajo.

➢ Plataforma de contenidos digitales 

(Cursos y Herramientas).



PROPÓSITO

GENERAL

Somos aliados estratégicos de las 

organizaciones creando soluciones para 

mejorar indicadores operativos, reducir 

costos y aumentar sus rentabilidades . 

Nuestra misión abarca el fortalecimiento 

de relaciones internas y con clientes 

mediante la adopción de metodologías y 

herramientas ajustadas a las 

operaciones y necesidades únicas de 

cada organización.



NUESTRO EQUIPO

En nuestro equipo, contamos con 

profesionales con una destacada 

trayectoria en instituciones 

reconocidas a nivel global y nacional. 

Aplicamos metodologías prácticas que 

se adaptan de manera efectiva al 

entorno dinámico del sector financiero 

y empresarial



www.cqfinanciera.com

info@cqfinanciera.com

+57 302 8615183

+1 813 7344142
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