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PROGRAMA DE ACELERACION DE EXPORTACIONES
Funcionamiento y Experiencia



Programa de Aceleracion de Exportaciones: Etapas y descripcion

Las empresas exportadoras que soliciten el servicio deberdn completar un Diagnostico de Competitividad Exportadora, lo que les permite ingresar a nuestro

programa de aceleracién. En caso de no reunir el minimo suficiente para ingresar al programa, recibird un Informe de Competitividad y Plan de Mejora para ingresar
a future en el programai.
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Criterios de andlisis de competitividad

Identificar la competltlwdad exportadora de la empresa

Objetivo
para que su desemperio crezca internacionalmente

) ) ) e A - Antigledad de la F - Apoyo all
. Las empresas deben completar un cuestionario en linea disefiado empresay comprador
por RGX para conocer la competitividad de la empresa, y enviar a antigtiedad
RGX su “ Brochure de Exportacion”. (Presentacion que utiliza la exportadora G - Servicio
§4 empresa para dar a conocer d su empresa a potenciales clientes post venta

/’ internacionales). B - Recursos

humanos H - Marketing y
Con estas herramientas RGX analiza la competitividad exportadora desﬁncdos ale LI
= actividad internacionales
de la compafiia. :
exportadora online

Si la empresa NO tiene la competitividad necesaria para operar en

comercio exterior, recibiréd un Plan de Mejora de Competitividad, IC - Port|ct|pa_0|on ee ' . LOgéStICG
indicando los desafios o retos correspondientes. Las empresas que osbexrlzor ocu:nes SUKIEL °d°
“———_ tienen elevada competitividad son seleccionadas e invitadas a SODre 1as VEntas compradores
totales y evolucién internacionales

partncnpor en el progrqma.

de las exportaciones

J - Financiaciéon
D - Mercados ofrecida a
de exportaciéon compradores
internacionales

AL T e,

» https://www.rgxonline.com/wp- Sl (Ej(; gg;{gg‘;"dén
—_— content/uploads/2021/02/RGX-Exports-check-up.pdf
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https://www.rgxonline.com/wp-content/uploads/2021/02/RGX-Exports-check-up.pdf
https://www.rgxonline.com/wp-content/uploads/2021/02/RGX-Exports-check-up.pdf

Objetivo

Alcance

Seleccion de los 3 nuevos mercados de exportacion donde la .. .
empresa es mds competitiva para hacer negocios. - Criterios de andlisis para la MSM

1. TLC (Tratado de Libre Comercio)
2.Participacion del destino preseleccionado en las

Eleccion de los 3 mercados de exportacion donde la empresa 2 importaciones mundiales .
tiene mayor competitividad segin un minimo de 12 y un mdximo = S.TendetnC|g gl des“g? |i>resele00|onc|do I Jeis
de 15 criterios ponderados relacionados con el comercio exterior, importaciones mundiaies

At h ’ 4.Porcentaje de crecimiento del destino preseleccionado
aspectos econémicos y relacionados con el sector operativo de de las importaciones mundiales (medido en USD o

cada empresa. s unidad de media)
. : 5.Participacién de exportaciones del pais origen en el
destino preseleccionado
6.Tendencia de las exportaciones del pais origen en el
destino preseleccionado
7.Tendencia de la balanza comercial entre paises
8.Proximidad geogrdfica
9.Proximidad cultura
10.indice de desemperio logistico
1l.Costos de flete internacional desde origen hasta destino
12.Eficiencia del despacho de aduanas
https:/ /www.raxonline.com/wp- 13.Arancel de importacién del cédigo SA en estudio

content/uploads/2021/02/RGX-Market-Selection.pdf Lo RS iy
: ' 15.0tros de interés para la empresa exportadora



https://www.rgxonline.com/wp-content/uploads/2021/02/RGX-Market-Selection.pdf

~

Identificar importadores, distribuidores u otros perfiles de clientes potenciales en los 3 mercados que se seleccionaran en el

Objetivo
paso anterior.
= \ V « ' - N

o~ = ~

I- Los listados son elaborados por la posicién arancelaria a 6 (seis) digitos del Sistema Armonizado, proporcionados en el
Alcance diagnéstico por la empresa beneficiada. La Lista reportard, en promedio, un minimo de 20 (veinte) empresas importadoras [
=~ distribuidoras VALIDADAS (existentes y activas) en los mercados solicitados.

II- Junto con el referido Listado, se envia a cada empresa beneficiaria un Reporte de Sugerencias de Mejora del Brochure de
Exportacion, de manera de generar mayor interés entre los potenciales compradores a ser contactados.

“\ -
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Objetivo

Alcance

RGX
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Generar reuniones virtuales con potenciales compradores internacionales interesados en los productos [ servicios de la
empresa exportadora beneficiaria.

Coordinacién de un minimo de 4 (cuatro) y maximo de 8 (ocho) citas virtuales confirmadas con potenciales compradores,
distribuidores y / o socios (validados previamente por el exportador) interesados en los productos o servicios que comercializa
la empresa. Las citas se realizar@n a través de distintas plataformas (Zoom, Meet, WhatsApp, otras)o en modo presencial, de
acuerdo a la eleccion de la empresa beneficiaria y a la disponibilidad de los compradores a acceder a reuniones presenciales.

Cinco dias antes de las fechas convenidas con la empresa beneficiaria para realizar la primer reunion, se entrega una agenda
con las reuniones programadas.



https://www.rgxonline.com/wp-content/uploads/2021/02/RGX-Business-meetings-schedule.pdf

Casos de éxito RGX: Swiss Sustainable Coffee

Servicio

Caso

Resultado

Aceleracion de Exportaciones a Paises Bajos y Espafia

Swiss Sustainable Coffee SA es una empresa especializada en
cdpsulas de café bioplasticas. El producto es 100% compostable,
hecho de dcido polilactico y papel reciclado.

Como parte de su politica de sustentabilidad, la empresa solo
trabaja con empresas proveedoras que suministren materias
primas con certificados UTZ, Fairtrade, Rainforest Alliance
Certificate, Forest Stewardship Council y British Retail Consortium
(BRC). Todos ellos son muy valorados en los mercados
internacionales y demuestran el compromiso de la empresa con el
medio ambiente y la calidad del café.

La empresa exporta actualmente a Italia, Francia e Irlanda y a
través del servicio de RGX se identificaron como potenciales los
mercados de Espafia y Paises Bajos, en los cuales se generaron 4
citas con compradores interesados..

Solicitud de muestras y programacioén de viaje a Amsterdam para avanzar
en negociacién con cliente EURO CAPS de Holanda..

€

Home +

Products v

Sustainability Innovation » Career

the carth




Casos de éxito RGX: Relojes Abaco

Objetivo Aceleracién de exportaciones (franquicia) a Chile
e S —
La empresa indico el objetivo de dar posicionar su marca de relojes ABACO ok  TiNA+  COMMK  WRGA  lOCAES  HOG Ao AYUDAS
Caso en el mercado chileno.

Con esa premisa comenzamos a identificar potenciales
importadores-franquiciados en el mercado de Chile.

En el proceso de agendamiento de citas fuimos notando que el
mercado presentaba oportunidades para el nuevo ingreso de
productos, aunque en el sector no se estilaba trabajar mediante
contratos de franquicias. No obstante, con & citas logradas por RGX,
el exportador viajo al mercado y concreté la venta de la franquicia..

Venta de la franquicia a la empresa Relojes Chile.




Casos de éxito RGX: Averdi AG

Serics Aceleracion de Exportaciones a Reino Unido, Paises Bajos
y Suecia
2-5 days delivery time Help & Contact  English (Europe) v
Cere Averdi AG es una empresa suiza joven e innovadora con sede en la w,%, Home Products Chiefsife Aboutus Contact Shop €000 g

ciudad de Urdorf, especializada en el sector de bienes de consumo
(FMCG) con especial énfasis en Alimentos y Bebidas.

Los productos Averdi son los companferos perfectos en el camino
hacia un estilo de vida saludable, sabroso y funcional al mismo
tiempo. La alimentacién influye en la salud y el bienestar.

Exportan a mercados como Austria, Alemania y eslovenia, y a
través de la Metodologia de Seleccién de Mercados de RGX se
identificaron los mercados de Reino Unido, Paises Bajos y Suecia
como potenciales para expandir las ventas.

RGX logré realizar 5 citas en los mercados referidos, una en Suecia,
una en Holanda y 3 en Reino Unido..

Negociacién de contrato con un distribuidor de Reino Unido




Casos de éxito RGX: Byoplanet

Serics Aceleracion de Exportaciones a Alemania
Caso Byopldnet es una empresq americana que fabrica y diStribUye BY/Q«Z)LANEI' @ Avoutus Technology Public Health  Products Shop Suppot & [
pulverizadores electrostaticos para la industria de la higiene y
limpieza. ™
P ByoPack  (ByoPack.
A través de la Metodologia de Seleccion de Mercados de RGX se Electrostatic Sprayer mmmﬁ’:f:”

S g

identificaron los mercados de Alemania y México como potenciales

para expondir las ventas The newest electrostatic sprayer in ByoPlanet's

product line. The ByoPack™ is lightweight, highly

L t6 I | itas d . Al . mobile, and incredibly effective for electrostatic
a empresa opto por realizar Ids citas de negocios en Alemanid y se delivery in hard-to-reach areas using Induction

concretaron alli 4 citas con distribuidores interesados.. Charged Technology™

Negociacién de contrato con un distribuidor de Alemania




Casos de éxito RGX: Mévenpick

Servicio

Caso

Aceleracion de Exportaciones a Reino Unido

Mdvenpick es una empresa suiza especializada en cinco unidades
de negocio: bebidas, delicatessen, café, lacteos y untables.

Fue fundada en 1948 y hoy en dia es uno de los lideres en
innovacién en el mercado de alimentos gourmet. La empresa
exporta desde hace mds de 20 afios sirviendo a mercados
internacionales como Polonia, Republica Checa, Federacién Rusa,
Ucrania y Paises Bajos.

RGX identific6 3 nuevos mercados donde expandir las
exportaciones de la empresa (Francia, UK, Alemania) y con la
empresa se decidi6é prospectar el mercado de UK, en el cual se
obtuvieron 5 citas con potenciales distribuidores.

Actualmente en negociacién para cerrar contratos con dos empresas de
UK (Gama y Empire Bespoke Foods)

UberUns Geschichte Sorfiment Shop Inspiration Folowus (C) [ D @~ ronokt

Einzigartig

gU'l'er MOVENPICK

Caffa Freddo

Espresso

Geschmack'. .

. A
OVENPICK

y Der
Himmlische
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Casos de éxito RGX: Cristales Templados La Torre =i
=X
— ||
/—\
Objetivo Aceleracion de exportaciones a Estados Unidos LA TUHHE SAS

CRISTALES TEMPLADOS

Caso Cristales Templados La Torre es una empresa colombiana que
inici6 sus actividades en 1998 como un establecimiento de
comercio dedicado a la fabricacién de ventanas, divisiones para
baro y servicios de cerrajeria.

Su oferta exportable estd compuesta por vidrio templado o de
seguridad.

RGX realizé el plan de internacionalizacién al estado de la Florida,
Estados Unidos. Luego de planificar las estrategias de ingreso al
mercado se procedidé a concretar 8 reuniones presenciales con
potenciales importadores y distribuidores.

Resultado Negociacién de contrato con un distribuidor de Estados Unidos.




