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T E S T I M O N I O S

Colaboramos en la gestión y generación de proyectos de 
inversión (lead-generation) destinados a las empresas 
españolas interesadas en aprovechar las oportunidades que 
ofrece Perú. Destacaríamos la experiencia previa del equipo de 
Gedeth Network en otras agencias de promoción de 
inversiones, lo que facilita mucho la identificación y selección 
de proyectos.
Bernardo Muñoz, Embajada del Perú en Estados Unidos
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I M P L E M E N T A C I Ó N  D E  P R O Y E C T O S D E  
F I N A N C I A C I Ó N  M U L T I L A T E R A L

Q U É  H A C E M O S

C O L A B O R A M O S  C O N  A G E N C I A S  D E  
P R O M O C I Ó N  D E  I N V E R S I O N E S
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N U E S T R O  M É T O D O

¿ P U E D O ?

¿ D Ó N D E ?

¿ C Ó M O ?

Estudio viabilidad internacionalización.
Capacitación en internacionalización.

Inteligencia de mercado y competitiva.
Selección de mercados.

Plan internacionalización.
Plan marketing internacional on/offline. 
Formación in company (logística).



N U E S T R O  M É T O D O

P R O M O C I Ó N

E N T R A D A  A  
M E R C A D O

V E N T A S

Organización de agendas comerciales.
Participación en ferias.

Aterrizaje “suave”.
Asesoramiento legal y financiero.
Búsqueda/evaluación de distribuidores.

Su departamento de comercio exterior.
Convertimos costes fijos en variables.

¿QUIÉN?
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E V E N T O S  D E  P R O M O C I Ó N

C A P A C I T A C I Ó N

I N T E L I G E N C I A  D E  M E R C A D O

L E A D  G E N E R A T I O N



T E S T I M O N I O S

Gedeth se encargó, para una empresa suiza, de la identificación 
de socios potenciales en España, la elaboración de la agenda 
comercial y el acompañamiento de dicha empresa en su visita 
posterior a España. Tanto el cliente suizo como SBHS quedaron 
muy satisfechos con la labor realizada.

Isabelle Mateos, Switzerland Business Hub Spain
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F I N A N C I A C I Ó N  M U L T I L AT E R A L

C A P A C I T A C I Ó N  M O D U L A R  Y  A D A P T A B L E
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N U E S T R O  M É T O D O

M E N TO R I N G  

E J E C U C I Ó N

Acompañamiento a empresas e instituciones en su 
acceso al Mercado Multilateral
Apoyo practico para la puesta en marcha del 
Departamento Multilateral 
Confección de un Pipeline solido de proyectos 

Socio reconocido de instituciones y empresas para el 
diseño y ejecución de proyectos 

M U LT I L AT E R A L E S

F O R M A C I O N
Personalizada al nivel de madurez de la institución/ 
empresa en el Mercado Multilateral 
Formato presencial o virtual
Orientada a resultados 
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